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Sirokopasovne povezave

za hitrejsi

o e

izhod iz krize

» Mlad in ustvarjalen kolektiv sledi hitremu razvoju sodobnih telekomunikacij in skrbi za nenehno Siritev palete storitev.

Potrebe po razvitem
$irokopasovnem omreZju

so vse vedje. Znano je, da

so dobro razvite sodobne
telekomunikacije na nekem
geografskem obmodju gonilo
razvoja. Spodbujajo povecanje
produktivnosti, gospodarske
rasti, zaposlenosti in blaginje.
To je v teh ¢asih gospodarske
krize $e toliko pomembneje.

Telekomunikacije so podroc-
je znajhitrejsim razvojem. Nove
tehnologije in storitve se razvija-
jo prakti¢no cez noc. Slediti tako
hitremu razvoju je velik izziv za
vsakogar. Teleing si je v minulih
letih v lokalnem okolju zgradil
prepoznavnost kot inovativen
ponudnik telekomunikacijskih
storitev, ki pospesuje tudi razvoj
lokalnih skupnosti. Svojo konku-
rencno prednost gradi na ponud-
bi sodobnih telekomunikacijskih

vizije. Omrezja so ve¢inoma gra-
dili naro¢niki z lastnimi sredstvi
in so zato tudi njihovi solastniki.
Gradili so jih znamenom spreje-
manovih televizijskih in radijskih
programov. Teleing kot upravitelj
pajim zagotavlja sprejem razno-
vrstnih televizijskih in radijskih
vsebin po nizjih cenah kot opera-
terji, ki so lastniki omrezij.

Pospesena gradnja lastnih
opti¢nih omreZij

Svoje znanje in izkusnje so v
Teleingu izkoristili tako, da so
obstojeca enosmerna omrezja
nadgradili in omogo¢ili dvosmer-
ni prenos signalov, kar je temelj
za ponudbo sodobnih §iroko-
pasovnih telekomunikacijskih
storitev. Enosmerna omrezja so
obnovili zlastnimi sredstvi in tudi
prevzeli vsa tveganja, ki so s tem
povezana.

Tudi v prihodnje Zelijo v lo-

zagotavljati najsodobnejse tele-
komunikacijske storitve. Sledijo
hitremu razvoju prenosnih teh-
nologij, zato pospeseno gradijo
lastna opti¢na omrezja v okoljih,
kjer so Ze kabelski operater. Zave-
dajo se hitrega razvojana podroc-
ju elektronskih komunikacij in
potrebpo cedalje ve¢jih prenosnih
hitrostih, ki jih lahko zagotovi le
opticni kabel.

Celosten pristop h gradnji
infrastrukture

V Teleingu so se gradnje op-
ticnega omrezja na obmocju, ki
ga pokrivajo, lotili v sodelovanju
z lokalnimi skupnostmi. Ob¢ine
namrec intenzivno gradijo drugo
komunalno infrastrukturo, zato se
ze v fazi nacrtovanja vkljucujejo
vizdelavo tehni¢ne dokumenta-
cije, usklajene z drugimi posegiv
prostor. V Teleingu so prepricani,
dajevinteresuvseh,dases celo-

nalne infrastrukture hkrati zgradi
¢im vec razlicne infrastrukture.
Taksen nacin je dober tako zara-
di racionalizacije stroskov kakor
tudi zaradi tega, da se gradbena
delapo nepotrebnem ne izvajajo
po prakti¢no istih trasah veckrat
zaporedoma. Tako se zmanjsujejo
neugodni vplivi gradnje na okolje
in ga prebivalci zato odobravajo.

Pomoc¢ okolju, v katerem
delujejo

Uspeh v Teleingu gradijo na
korektnem odnosu do naro¢ni-
kov in poslovnih partnerjev na
eni strani in zadovoljstvu sode-
lavcev na drugi strani. Druzbeno
odgovornost razumejo kot pri-
zadevanje za podporo in pomo¢
okolju, v katerem delujejo. Tako
so se odlocili za akcijo PoveZi se, s
katero zelijo osebni racunalnik, ki
je danes nujen u¢ni pripomocek,
priskrbeti tudi tistim, ki si tegane

www.finance.si

FINANCE, Cetrtek, 8. oktobra 2009, st. 195

INTERVJU | MatjaZ Sajn, direktor

Ce dobro
ponudis d

CGS plus je v Sloveniji
vodilno podjetje v razvoju
programske opreme za
ra¢unalnisko podprto pro-
jektiranje v nizkogradniji,
geodeziji in arhitekturi,
kar je plod tesnega
sodelovanja z mnogimi
slovenskimi in tujimi pro-
jektivnimi biroji. Dejavnost
so0 z razvojem razsirili tudi
na podrocje GIS, okoljskih
analiz, racunalniske
opreme in racunalniskega
izobraZevanja. O razvoju
podjetja, dejavnosti in
nacrtih za prihodnost smo
govorili z direktorjem
Matjazem Sajnom.

M Kako in zakaj je nastalo
podjetje CGS?

Ustanovitelja podjetja sva s ko-
legom Tomazem Dimnikom.
Ob studiju gradbenistva me
je zacelo zanimati racunalni-
$tvo. Ze med Studijem smo si
pomagali z malimi namiznimi
racunalniki, v katerih smo na
roko programirali osnovne
programe v basicu. To so bili

cij in porodila se je ideja, da bi
te pripomocke vpeljali k pro-
jektantom, gradbenikom. Ko
sem se zaposlil v SCT, so se
tak$nega nacina dela najbolj
oprijeli projektanti cest, ki so
jim ti programi prihranili mar-
sikateri dan dela. V 90. letih
je na podrocju gradbenistva
zavladala kriza in takrat sva s
Tomazem odprla svoje podjetje
ter z SCT podpisala pogodbo o
sodelovanju. Za projektivni bi-
ro smo nato vzdrzevali sistem,
pisali programe in podobno,
dokler se niso pojavili zunanji
kupci, ki so jih zanimali nasi
programi. V prid nam je bil tudi
takrat razvijajoci se avtocestni
program.

M Kaksna je bila osnova za
programe?

Za osnovo smo uporabljali
AutoCAD kot okolje za racu-
nalnisko projektiranje, risanje.
Na tej podlagi smo zaceli in pri
tej izbiri smo imeli kar precej
srecCe, da se je AutoCAD z vse-
mi svojimi vertikalami razvil
v vodilni svetovni program za

storitevvomrezjih kabelske tele-  kalnih okoljih, kjer so prisotni,  stnimpristopomhgradnjikomu- morejo privosciti. ® | programizaizracunkonstruk- projektiranje.
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kabelske televizije

kabelskega interneta

Ce ne ve$ kam s staro, rabljeno raCunal-
niSko opremo, jo prinesina TELEING INFO
tocko, Glavni trg 9, Ljutomer ali pokli¢i na

oevegee

M digitalne televizije

S strokovnjaki podjetja HAKL IT bomo
racunalnike usposobili in jih za simboli¢no

ceno namenili tistim, ki si le-teh ne morejo

kupiti po redni ceni.

kabelske telefonije

Konc¢nizbraniznesekpabomo
namenili izgradnji E-ucilnice

za otroke.

EED BETUALHD POHUDED, S0J SHO POMUDMIE:
M IP televizije
optike do doma (FTTH)
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podjetja CGS plus

obvladas stroko, lahko
obre resitve

» Tako pravi Matjaz Sajn, direktor podjetja CGS plus.

M Kaks$na pa je vasaizkusSnja
s tujimi trgi?

Zacetek prodaje v tujini je po-
menil prelomnico. Hrvaska kot
prvi tuji trg ni bil zahteven, ko
pa smo zaceli prodajati proi-
zvode v Avstriji in Nemciji,
smo morali Se marsikaj po-
praviti. Sledilo je kakih pet
let intenzivnega dela, da smo
s proizvodi dosegli in presegli
raven nemskih in drugih tujih
programov.

M Ali vedino posla opravite v
tujini?

Da, vecino posla opravimo v tu-
jini, Ceprav je zanimivo, da je
Slovenija vletu 2008 Se vedno
pomenila 40 odstotkov posla
na podrocju nizkih gradenj.
Tujina pa je seveda za nas ve-
lik potencial, kajti Slovenija je
prakti¢no izkoriS¢ena, vsaj na
podrocju programov za nizke
gradnje. Odpirajo se tudi nova
podrocja, Se posebno smo ak-
tivni na podrocju vzdrzevanja
objektov, to pa nas Ze privede
na podrocje geografskih in-
formacijskih sistemov (GIS)
ter inteligentnih transportnih
sistemov, poleg tega pa smo se
specializirali na podrocju okolj-
ske tehnologije.

M Na prvi pogled gre za veliko
razlicnih podrocij. Ali se po-
vezujejo med seboj?

Temelj za uspeh je povezava
razli¢nih podro¢ij in ponudba
resitev. Vizhodis¢u smo grad-
beniki, hkrati pa racunalnikar-
jiin skupaj smo znali narediti
program za gradbenika. Ce torej
vklju¢imo Se GIS in okoljske
storitve, pridemo do spektra
resSitev, ki jih ponuja le malo
podjetij. Gre za kombinacijo
znanj. Lahko si odlicen pro-
gramer, a to le malo pomaga,
Ce si sibek na drugem strokov-
nem podro¢ju. Podobno je na
podrocju okolja, kjer je po-
trebno zelo dobro poznavanje
merilnih inS§trumentov, fizike,
kemije in drugih strok, da lahko
interpretiras podatke. Potrebu-
jemo celo meteorologe, ki znajo
interpretirati podatke, a s tem
znanjem lahko uspemo pri pro-
jektih, kot je denimo sistem za
zimsko sluzbo vzdrzevanja cest
ter cestno vremenski informa-
cijski sistem, ki smo ga razvili
za DARS.

M Torej je velik poudarek tu-
di na izobraZevanju
kadrov?

Kader je treba usmerjati, izo-

brazevati, saj na trgu ne dobis
kadra, ki ga potrebujes. Vec
let smo iskali strokovnjaka za
podrocje zeleznic, a ga nismo
nasli, zato smo v podjetju iz-
obrazili studenta, ki je delal
pri nas. Zaceli smo hoditi po
kongresih, nabirali znanje pri
strankah, na fakultetah in tako
imamo danes pokrito tudi to
podrocje. Vcasih se najde pri-
meren kader tudi na razpisih, a
vseeno je na koncu treba najti
¢loveka, ki bo dobro funkcio-
niral v kolektivu.
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T. Brejc, D. Arrigler
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M Kaj prinasa prihodnost?

Predvsem moramo ostati do-
briv svoji stroki, izpopolnjeva-
ti strokovno znanje s podrocja
gradbenistva, GIS, okoljskih
tehnologij. Ce dobro obvladas
stroko, lahko ponudis dobre re-
Sitve. Vedno vec je konkurenc-
nih izdelkov in splo$na raven
ponudbe se dviguje. Autodesk,
ki nam je bil na zacetku dobavi-
telj tehnologije, je pred petimi
letiizdelal svoj program za ce-
ste, a to je le platforma, ki ne
zadovolji vseh zelja in potreb.

Zato smo njihov proizvod nad-
gradili, s cimer smo se uveljavili
kot zanesljivin strokoven par-
tner, tako da zdaj redno razvija-
mo njihovaorodja. Gre za ena-
kopravno sodelovanje. Imamo
dolocena znanja, izkusnje, ki jih
zelo moc¢no zanimajo.

M Kako je gospodarska kriza
vplivala na poslovanje?

Na splosno je to leto uspesnejse
od lanskega, a to je posledica
vlaganj od prej. Kriza se cuti
na posameznih segmentih de-

lovanja. Nanekaterih segmen-
tih ponudbe je prodaja lahko
padla tudi za polovico, a smo
na drugih naredili precej vec.
Ze pred pojavim krize smo Si-
rili ponudbo na Zeleznice, hi-
drotehniko ter Autodeskovo
platformo Civil 3D. Vedno se
pojavi dilema, ali se usmeriti
navec podrocij in si zagotoviti
varnost ali pa se osredotociti
na eno podrocje in biti v tem
najboljsi na svetu. V tej krizi
se je izkazalo, da je bolje, Ce si
dejaven navec podrocjih. e

Navdusujoéa ponudba
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Jesen je razlog za veselje. Bogata izbira mobitelov za
vse okuse, paketi Povezani po vasi meri in Stevilne
prednosti najboljsega slovenskega omrezja.

Ko si z nekom res mocno povezan, cutis z njim v vsakem trenutku. In z njim deli§ navdusenje tudi
nad bogato jesensko kolekcijo novih mobitelov. Izberite si enega od paketov Povezani po svoji meri
in med odli¢no izbiro mobitelov takega po svojem okusu ter delite navdusenje s tistimi, ki so vam blizu.
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* Akcijska ponudba velja do odprodaje zalog ob skienitvi/podalianju na
2a vse, ki nimate veljavnega aneksa UMTS t. 14/2005 ali UMTS &. 14/2005 Povezani in izpolnjujete ostale pogoje.
Mobitelova prodajna mreza
Zaradi tega je mogoge, da dologen model mobitela ni na voljo navseh prodajnin mestih hkrati. Cene viljuéujejo DDV.
Druzba Mobitel si pridrije pravico d &

roéniskega razmerja Povezani 44 ali 77 za 24 mesecey,

omogota nakup akeiskih aparatov na vet kot

in pogojev. Slike

041 700 700 - WWW.MOBITEL.SI

mestih po vsej Slovenij.

Za dodatne informacije, cenik pogovorov
in storitev ter ostale pogoje v paketih Povezani obiscite spletno stran www.mobitel.si ali poklicite Mobitelov center za pomog
uporabnikom na 041 700 700.
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Najmocnejse vezi so tiste,

ki jih ne vidimo.
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